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BAB I

PENDAHULUAN

L. Analisis Situasi

1a industri yang berkembang dengan pesat membuat para pengusaha menciptakan ide-ide
2 cemerlang demi mendapatkan rezeki. Seperti halnya industri perdagangan yang sedang
di Indonesia yaitu minimarket. Hampir di setiap sudut kota maupun desa ada minimarket
me dikembangkan oleh masyarakat secara mandiri atau seorang pengusaha besar. Indomaret
Alfamart merupakan salah satu perusahaan waralaba swalayan yang menyajikan bahan-
fan pokok dijual untuk keperluan sehari-hari, Alfamart merupakan minimarket milik
ahaan PT. Sumber Alfaria Trijaya, Tbk. Alfamart merupakan perusahaan dagang aneka
vang Usahanya untuk Meningkatkan loyalitas, yang dipimpin oleh Djoko Susanto
arga dan pertama beroperasi di Karawaci Tangerang Banten yang didirikan pada 27 Juni

-

. -

skatan jumlah gerai di Indonesia, mencerminkan bahwa toko Alfamart diterima oleh
arakat. Seperti halnya Alfamart yang pada tahun 2008 yang memiliki 2.157 meningkat
jadi 3.000 toko pada tahun 2009 dan setelah tahun 2010 memiliki lebih dari 4.000 gerai toko.
i pun tidak ingin kalah bersaing, dimana Indomaret juga mengembangkan gerai
Dari tahun 2008 sejumlah 650 toko kemudian tahun 2009 menjadi 3.134 toko
femingrum, 2016).

man: persaingan antar dua perusahaan waralaba tersebut tidak memperdulikan toko-toko lain
flut'lar minimarket yang ada seperti toko kelontong, bahkan kedua perusahaan waralaba
: 2but tidak jarang berdekatan jaraknya. Toko kelontong atau minimarket (convenience store)
falah toko kecil yang umumnya mudah diakses atau bersifat local (Tegowati, 2020).

sheradaan toko kelontong di kota pahlawan ini telah ada sejak pembentukan peradaban kota
rabaya. Namun, took kelontong hingga saat ini belum terlalu siap bersaing dengan banyaknya

i market modern. Banyak masyarakat mulai terbiasa membeli berbagai barang kebutuhan

. tangga di minimarket yang berkonsep swalayan. Akhirnya banyak toko kelontong yang

ggalkan dan warga banyak beralih ke minimarket. Banyak hal yang dilakukan oleh Dinas

1gan Surabaya, guna tetap menggairahkan minat masyarakat untuk berbelanja di toko

ong, salah satunya adalah dengan dibentuknya koperasi, maka diharapkan bisa melakukan
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pembelian barang-barang untuk kebutuhan tokonya secara bersama-sama. Apabila membeli
bersama-sama dengan jumlah yang banyak, maka dipastikan harganya akan lebih murah,
sehingga sangat cocok untuk dijual kembali dan keuntungannya bisa lebih besar. Melalui cara ini
diharapkan para pelaku usaha toko-toko kelontongan ini akan survive.

Pandemi COVID-19 yang dialami dunia, terutama di Indonesia sejak 16 maret 2020 tentu saja
berdampak bagi berbagai sektor termasuk sektor usaha di lingkungan masyarakat. Namun
diharapkan, toko kelontong ini harus tetap tegar dan bertahan di tengah pandemi COVID-19 dan
utamanya di tengah kemajuan teknologi.

1.2. Permasalahan Mitra
Berdasarkan analisis situasi, adapun permasalah yang dihadapi oleh pemilik usaha Toko
Kelontong yang ada di Kota Surabaya yaitu :

a. Terbatasnya kemampuan dan pemahaman dari sumber daya manusia yang ada

b. Kurangnya inovasi dan kreativitas dari para pelaku usaha Toko Kelontong




| BAB II
.: SOLUSI DAN TARGET LUARAN

2.1. Solusi

Alternatif pemecahan masalah yang ditawarkan dan yang dapat diberikan berkaitan dengan

permaslahan yang dihadapi mitra adalah dengan memberikan pembekalan berupa pengetahuan
'_: tentang inovasi, kreativitas dan bagaimana cara untuk tetap bertahan di era pandemic bagi pelaku
~ usaha Toko Kelontong.

2.2. Target

- Target pengabdian ini adalah bapak/ibu para pemilik Toko Kelontong se Surabaya yang dikelola
~ oleh Dinas Pedagangan Pemerintah Kota Surabaya.

Kegiatan pengabdian masyarakat ini yang melibatkan Dosen Universitas Dr. Soetomo Surabaya,

- yang diharapkan dapat menjadi salah satu penyelesaian tugas dan kewajiban dosen dalam

‘memenuhi Tri Dharma Perguruan Tinggi, yaitu sesuai dengan bidang ilmu yang dimiliki oleh

ISEN.

Table 2.1
Rencana Target Capaian Luaran
No Jenis Luaran Indikator Capaian
Luaran Wajib
1 | Publikas: ilmiah di jurnal ber ISSN/prosiding jurnal | Submitted
nasional

2 | Publikasi pada media masa/online/repocitory PT Sudah dilaksanakan
3 | Peningkatan manajemen keuangan Toko Kelontong | Ada

(pencatatan, pembukuan dan pelaporan)
4 | Peningkatan penerapan Iptek di masyarakat | Ada
(mekanisme, IT dan manajemen)
Luaran Tambahan '

1 | Publikasi di Jurnal Internasional Tidak ada

2 | Jasa, rekayasa social, metode atau system, | Ada
produk/barang

3 | Inovasi baru TTG Tidak ada

4 | Hak kekayaan intelektual (paten, paten sederhana, | Tidak ada
hak cipta, merek dagang, rahasia dagang, desain
produk 1ndustry, perlindungan varietas tanaman,
perlindungan desain, topografi sirkuit terpadu).

5 | Buku ber ISBN Tidak ada




BAB II1
METODE PELAKSANAAN
3.1. Tahapan Pelaksanaan
_ zlaksanaan kegiatan pengabdian menggunakan metode ceramah, diskusi dan ilustrasi contoh.

Bentuk kegiatan yang dilakukan adalah dengan melakukan :

'_ a Pemaparan materi tentang pasar modern dan pasar tradisional

'.- b. Pemaparan materi tentang strategi untuk meningkatkan kesetiaan pelanggan toko
| kelontong

- ¢ Pemaparan materi tentang tips sukses toko kelontong di era pandemi

Metode Penyelesaian

ode penyelesaian yang akan dijalankan untuk menyelesaikan permasalahan mitra, pelaku

ssaha Toko Kelontong, yang ada di kota Surabaya adalah dengan

~ a Pemaparan materi tentang pasar modern dan pasar tradisional
Pemaparan 1 dilakukan untuk memberikan informasi dan pengetahuan kepada pelaku
usaha Toko Kelontong tentang pasar modern dan pasar tradisonal, serta klasifikasi
tentang toko kelontong

b. Pemaparan materi tentang strategi untuk meningkatkan kesetiaan pelanggan toko
kelontong
Pemaparan mi dilakukan untuk memberikan informasi dan pengetahuan kepada para
pelaku usaha Toko Kelontong tentang bagaimana cara membuat, meningkatkan dan
menilai kesetiaan para pelanggan toko kelontong

¢. Pemaparan materi tentang tips sukses toko kelontong di era pandemi
Pemaparan ini dilakukan untuk memberikan informasi dan pengetahuan kepada pelaku
usaha toko kelontong tentang bagaimana tips dan trik agar tetap bertahan di era
pandemic.
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. Rancangan Kegiatan
'. sanaan kegiatan pengabdian menggunakan metode dalam bentuk ceramah dengan bantuan
point yang berisi mater:1 berserta diskusi sebagai bentuk feedback dar1 mater1 yang telah
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BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

1. Anggaran Biaya
asarkan kegiatan pengabdian masyarakat yang bersama dengan Dinas Perdagangan Kota
a bersama para pemilik Toko Kelontong, ini menggunakan anggaran pribadi pelaksana
an, yaitu sebesar Rp2.000.000,00, dengan ringkasan sebagai berikut :

Table 4.1.
Ringkasan Anggaran Biaya Program Pengabdian Masayarakat

No Komponen Biaya yang Diusulkan (Rp)

1 |Honorarium Rp -
2 |Peralatan Penunjang | Rp 660,000.00
3 |Beban Habis Pakai Rp 420,000.00
4 |Perjalanan Rp 170,000.00
5 |Lain-Lain Rp 750,000.00
Total Rp 2,000,000.00

. Jadwal Kegiatan

giatar pengabdian kepada masyarakat sebagai wujud tanggung jawab Universitas Dr Soetomo
a, sebagai Lembaga pendidikan yang dilaksanakan pada:

e/ Tanggal : Kamis / 25 Februari 2021

' + 15.00 - 16.00 WIB

: Ruang Meeting Hall 203, Gedung Siola

: Jalan Tunjungan No. 1-3, Lantai 2 Surabaya

: Tips Sukses Bisnis Toko Kelontong Di Era Pandemi

miah peserta yang hadir adalah sebanyak 20 orang pelaku usaha Toko Kelontong binaan Dinas
dagar gan Kota Surabaya dengan protocol kesehatan yang ketat. Para peserta yang hadir
mta mengisi terlebih dahulu daftar hadir yang telah disediakan, kemudian kami membagikan
sada peserta masing-masing, berupa satu paket seminar kit yang berisi materi dan alat tulis
snack. Serta di akhir acara ada pembagian doorprize bagi 5 orang peserta yang interaktif

a acara berlangsung.




BABV
PELAKSANAAN

. . Hasil Yang Dicapai
1.1. Pelaksanaan Kegiatan

meabdiar kepada masyarakat adalah suatu kegiatan yang bertujuan membantu masyarakat
dalam beberapa aktivitas. Secara umum program ini dirancang oleh Universitas Dr
> Surabaya untuk memberi kontribusi nyata bagi masyarakat, khususnya dalam
sgembangkan kesejahteraan dan kemajuan masyarakat Indonesia. Kegiatan pengabdian
da masyarakat merupakan salah satu bagian dari Tridharma Perguruan Tinggi yang harus
an setiap dosen.

atan pengabdian kepada masyarakat ini dilakukan pada tanggal 25 Februari 2021 di ruang
- 2 Hall 203, Gedung Siola rapat Dinas Perdagangan Kota Surabaya. Pelaksanaan kegiatan
1 kali ini cukup berbeda, dengan kegiatan pengabdian sebelumnya dikarenakan adanya
i Covid 19 yang menyerang dunia. Dimana narasumber hanya diberikan waktu selama 60
menyampaikan materi yang ada, selain itu kegiatan pengabdian ini di pantau dan

pkufi protocol kesehatan yang ketat. Adapun tahapan kegiatan pengabdian yang telah
adalah sebagai berikut :

- Persiapan Pengabdian

fhlﬁmnaan Pengabdian

1. Pembukaan

J Kegiatan pengabdian ini diawali dengan acara pembukaan dan sambutan dari kepala

Dinas Perdagangan Kota Surabaya. Acara di buka oleh panitia acara pada pukul 14.50
WIB. Pembukaan dan sambutan dilaksanakan selama + 10 Menit.
Penyvampaian materi

Mater1 yang disampaiakan kepada peserta palaku usaha Toko Kelontong yaitu tentang
tips sukses bisnis toko kelontong di era pandemi.
3. Diskusi/Tanya Jawab

Setelah pemaparan selesai, narasumber membuka sesi diskusi/tanya jawab.




¢ Penutup dan Evaluasi Kegiatan
- Toko Kelontong.

Pelaksanaan

- Kegiatan pengabdian ditutup dengan foto bersama dengan para peserta pelaku usaha

sususnan acara pelaksanaan kegiatan pengabdian kepada masyarakat ini adalah sebagai

Tabel 5.1
g Jadwal Kegiatan
i | Tangg Pukul Acara Penanggung Jawab Lokasi
&5 *e0ruan 2021 14.30- 14.45 Registrasi Peserta  Panitia
_. : , Ruang Rapat
r wari 2021 14.50- 15.00 Pembukaan Dinas Perdagangan Kota Surabaya "o
an 2021 15.00- 15.10 Sambutan Kepala Dinas Perdagangan Kota Surabaya Perdagangan
an 2021 15.10- 15.40 Pemaparan Materi  Narasumber (Dosen Universitas Dr Soetomo Surabaya) Yok
an 2021 15.40- 15.55 Sesi Diskusi Narasumber (Dosen Universitas Dr Soetomo Surabaya) Suraliig
an 2021 15.55- 16.00 Penutupan Panitia
pelaksanaan pengabdian masyarakat ini, narasumber (dosen Universitas Dr Soetomo

S

elesaian Permasalahan

jong di era pandemic.

menyampaikan materi pelaporan keuangan sederhana selama 30 menit, dilanjut
_ tanya jawab di akhir sesi. Selama pemaparan berlangsung, peserta nampak antusias
. fangsung mengajukan pertanyaan, dan terdapat beberapa peserta pula yang berminat

Belajar lebih lanjut bagaimana tips sukses bisnis toko kelontong di era pandemi

a1 ukuran keberhasilan dari hasil pengabdian masyarakat ini, adapun bentuk penyelesaian
- 1an adalah dengan meningkatnya pengetahuan dan pemahaman sumber daya manusia
i a pelaku usaha Toko Kelontong di Surabaya akan pasar modern dan pasar tradisional,
sana cara meningkatkan/menilai kesetiaan pelanggan toko kelontong, dan tips sukses toko




5.2. Luaran Yang Dicapai
Adapun luaran yang dicapai dari kegiatan pengabdian masyarakat adalah sebagai berikut :

1.

Sumber daya manusia (pelaku usaha Toko Kelontong) yang memahami dan mengerti
akan tentang pasar modern dan pasar tradisional

Sumber daya manusia (pelaku usaha Toko Kelontong) yang memahami dan mengerti
akan bagaimana cara untuk meningkatkan kesetiaan pelanggan toko kelontong

Sumber daya manusia (pelaku usaha Toko Kelontong) yang memahami dan mengerti

bagaimana cara untuk survive/tips sukses toko kelontong di era pandemic.
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BAB VI
PENUTUP

1.1.Kesimpulan
Beberapa hal yang dapat disimpulkan dalam pelaksanaan pengabdian masyarakat dengan
tema tips sukses toko kelontong di era pandemi pada pelaku usaha Toko Kelontong yang ada di
Surabaya adalah sebagai berikut :
I. Pelaksanaan pelatihan dan pendampingan kepada pelaku usaha Toko Kelontong ini

diharapkan dapat memberikan solusi yang baik akan permasalahan yang mereka hadapi.

2. Tercapainya keinginan para pelaku usaha Toko Kelontong mendapatkan semangat,
pemecahan masalah mereka, inovasi, kreatifas, pengetahuan dll dalam menjalankan usaha
mereka dengan melalui pendampingan yang bekerjasama dosen Universitas Dr. Soetomo
Surabaya sebagai suatu bentuk pengabdian masyarakat dosen dalam memenuhi tugas dan
kewajiban Tri Dharma Perguruan Tinggi.

3. Kegitan pengabdian masyarakat ini dapat menghasilkan luaran apa yang diharapakan oleh
pelaku usaha Toko Kelontong yaitu :

a. Sumber daya manusia (pelaku usaha Toko Kelontong) yang memahami dan mengerti
akan tentang pasar modern dan pasar tradisional

b. Sumber daya manusia (pelaku usaha Toko Kelontong) yang memahami dan mengerti
akan bagaimana cara untuk meningkatkan kesetiaan pelanggan toko kelontong

¢. Sumber daya manusia (pelaku usaha Toko Kelontong) yang memahami dan mengerti

bagaimana cara untuk survive/tips sukses toko kelontong di era pandemic.

- L2.Saran-Saran

~ Adapun saran yang bisa diberikan adalah :

| a. Kegiatan pengabdian seperti ini diharapkan dapat dilakukan secara rutin kepada pelaku
bisnis Toko Kelontong guna untuk meningkatkan pengetahuan, pemahaman dan

semangat untuk lebith mengoptimalkan sumber daya manusia yang mereka miliki, agar

mampu bersaing dengan perusahaan waralaba dan kondisi pandemic seperti ini.
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Lampiran 1

Surat Undangan Permohonan Nara Sumber




PEMERINTAH KOTA SURABAYA
DINAS PERDAGANGAN

JI. Tunjungan No. 1-3 (Lantai 2) Surabaya 60275
Telp. (031) 99242422 Fax. (031) 99242422

Surabaya, 23 Februari 2021

Kepada
Nomor :530/04543/436.7.21/2021 Yth. Rika Puspita Sari, SE, MA, CPA
Sifat . Penting di -
Lampiran : - Surabaya

Hal : Permohonan Narasumber

Mengharap dengan hormat kehadiran Saudara dalam rapat koordinasi yang akan
diselenggarakan pada :

Hari/Tanggal : Kamis / 25 Februari 2021

Pukul :15:00 - 16:00 WIB

Tempat : Ruang Meeting Hall 203, Gedung Siola

Alamat : JI Tunjungan No 1-3 Lantai 2

Acara : Pembentukan Sub Agen Pada Agen/Koperasi Toko Kelontong
Materi : Tips Sukses Bisnis Toko Kelontong Di Era F;andemi

Pimpinan Rapat : Kepala Dinas Perdagangan Kota Surabaya
Demikian atas perhatian dan kehadiran Saudara disampaikan terima kasih.

KEPALA DINAS,

Dra. Wiwiek Widayati

Pembina Utama Muda
NIP.196705161993022001

Website: www surabava goid Email dinasperdagangandsurabaya go.id




Lampiran 2

Justifikasi Anggaran




Honorarium
No| Material Justifikasi Pemakaian Kuantitas | Harga Satuan (Rp) Total
Honorarium |Honorarium Pemateri Ol Rp - Rp -
Sub Total Rp -
Peralatan Penunjang
No| Material Justifikasi Pemakaian Kuantitas | Harga Satuan (Rp) Total
Materi Fotokopi Materi Pelaporan Keuangan Sederhana 20| Rp 20,000.00 | Rp 400,000.00
Sub Total Rp 400,000.00
ban Habis Pakai
Material Justifikasi Pemakaian Kuantitas | Harga Satuan (Rp) Total
Alat Tulis  |Bulpoin 20| Rp 5,500.00 | Rp 110,000.00
Noted 20| Rp 6,500.00 | Rp  130,000.00
Map 20| Rp 4,000.00 | Rp  80,000.00
Sub Total Rp_320,000.00
Perjalanan
Material Justifikasi Pemakaian Kuantitas | Harga Satuan (Rp) Total
Perjalanan |Biaya Transport (Pulang Pergi) 2| Rp 90,000.00 | Rp 180,000.00
Sub Total Rp 180,000.00
in-Lain
Material Justifikasi Pemakaian Kuantitas | Harga Satuan (Rp) Total
Snack Kue & Air Mineral 20| Rp 30,000.00 | Rp 600,000.00
Souvenir Doorprize 5| Rp  100,000.00 | Rp 500,000.00
Sub Total Rp 1,100,000.00
Total Rp 2,000,000.00
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Perbedaan pasar modern dan pasar tradisional
S S A S S S

(1) Tidak bisa tawar menawar harga.

(2) Harga sudah tertera di barang yang dijual dan umumnya diberi barcode.
(3) Barang yang dijual beranekaragam dan biasanya memiliki kualitas yang baik.

(4) Berada dalam bangunan atau ruangan dan pelayanannya dilakukan sendiri
(swalayan).

(5) Layanan yang baik dan biasanya memuaskan.
* (6) Tempatnya bersih dan nyaman, ruangan ber-AC.

(7) Tata tempat yang rapih agar konsumen atau pembeli dapat dengan mudah
menemukan barang yang akan dibelinya.

(8) Pembayarannya dilakukan dengan membawa barang ke kasir dan tentunya tidak
ada tawarmenawar lagi

Toko kelontong dan aktivitasnya
SRR LR e I NG SRR B

Toko kelontong (bahasa Inggris: convenience store) adalah suatu toko kecil yang
umumnya mudah diakses umum atau bersifat lokal.

tivitas toko kelontong:
= Menyediakan barang yang dibutuhkan oleh konsumen akhir
® Menjual dengan harga yang pantas
* Menyampaikannya kepada konsumen

Meyakinkan konsumen bahwa barang yang dijual retailer mampu memenuhi
kebutuhan konsumen




Keunggulan dan kelemahan dari toko kelonmng
R LRI SRR R e R L

Keunggulan Kelemahan
* Bersahabat terhadap pembeli * Bentuk warung tidak menarik
* Harga barang bisa ditawar = Tata letak barang di dalam warung tidak

| _ diatur dengan nyaman dan efesien
= Bisa beli eceran
‘ = Tidak selalu memperhatikan dengan
* Dapat memenuhi pesanuntukpelanggan Keyamanan dan kebersi han
* Bisa berutang atau dibayar kemudian = Kurangnya penerangan lampu
* Barang tidak lengkap

= Kekurangan modal

. Hasil survey

Faktor penentu ;h'mtu:lm.n konsumen di Indomaret/ Alfamart

Faktor Penentu Pembelian Konsumen di
Indomart/Alfamart

4% 2% a% ;

13% ® Tempat bersih,
Ayaman
® keburuhan keingi
nan

Sumber: Data vang sudah diolah




Risiko Yang Dihadapi Usaha Ritel
R LR R R I N 8

* Perubahan kondisi politik

* Perubahan kondisi ekonomi
» Perubahan kondisi sosial budaya
* Ada pesaing baru

» Perubahan harga bahan baku
* Perubahan teknologi

2 Strategi yang diperhatikan untuk toko kelontong

Adapun menurut Tatik faktor-faktor yang
merupakan  komponen sikap yang
berpengaruh dalam pembentukan
kesetiaan pelanggan, yaitu:

Kotler dalam Fandy Tjiptono
mengidentifikasi empat metode untuk
mengukur kepuasan pelanggan, yaitu:

= Sistem keluhan dan saran s Antesaiiin kounith

05t shopping « Anteseden afektif

= [ost Customer Analysis L e b

= Survei kepuasan pelanggan




Customer loyality (loyalitas pelanggan)

Piramida Lovalitas Pelanggan

* Program reward untuk pembelian ulang.

— = Membuat komunitas pelanggan
. customer club,

* Pembuatan data base marketing

Sumber : Jonathan, him. 156

Tips sukses toko kelontong di era pandemi

* Lokasi yang tepat (strategis) » Manfaatkan teknologi digital

* Perhatikan lingkungan sekitar dan kompetitor *» Mampu menekan modal/Pengendalian
keuangan yang bai
» Kenali konsumen anda dengan baik

*» Menerapkan protokol kesehatan
* Menjual barang yang laku dipasaran dan

sesaikan dengan harga = Membuat trobosan - penjualan online
i a0g spanduk “ Bermltra/be§abun g deng an aplikasi
» Bikin promo menarik pembayaran&penjualan cm ine
= Bersikap ramah, cepat tanggap dan berempati = Memberikan jasa layan antar

» Stabilitas stok barangCari tempat grosir

* Program loyalitas dan diskon

= Dekorasi toko
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Dokumentasi Kegiatan
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1. Judul Pengabdian Masyarakat

- 2. Nama Mitra
3. Ketua Tim Pengusul
~ Nama Lengkap
NIDN
Status Dosen
Jabatan Fungsional

Program Studi

. Alamat Surel/Email
4. Anggota Tim Pengusul

a. Jumlah Anggota
5. Lokasi Kegiatan Pengabdian
a. Alamat Mitra
b. Wilayah Mitra
c. Kabupaten/Kota
d. Propinsi
e. Jarak PT ke Lokasi Mitra
Luaran yang Dihasilkan
Jangka Waktu Pelaksanaan
Biaya Total
a. Sumber DIPA UNITOMO
b. Sumber CSR
¢. Sumber Lain (Mandir1)

Mmoo OO

il b

Proder A -Susanto Sukiman, MM
—— 7
—NIP=6201.1.382

HALAMAN PENGESAHAN LAPORAN PENGABDIAN MASYARAKAT

: Pelatihan Penyusunan Laporan Keuangan
Sederhana “Toko Kelontong di Kota Surabaya™
: Dinas Perdagangan Kota Surabaya

: Rika Puspita Sari., SE., MA
: 0708058904

: Dosen Tetap

: Tenaga Pengajar

. Akuntansi

- rika. puspita@unitomo.ac id

: Kantor Dinas Perdagangan Kota Surabaya

: Jalan Tunjungan No. 1-3, Lantai 2 Surabaya
: Surabaya

: Surabaya

: Jawa Timur

:+ 25 Km

: Publikasi (Proceding/Jurnal)

: Jumat / 24 Januari 2020

: Rp1.550.000,00

Surabaya, 18 Juni 2021
Hormat kami,

Yol

Rika Puspita Sari., SE., MA.

NIDN. 07.08.05.89.04

// H Mengetahu

/s~ Kett@hembaga Pengabdian Pada Masyarakat
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. DL Je-Fadjar Kurnia Hartati., MP
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Dekan Fakultas Ekonomi dan Bisnis (FEB) Universitas Dr. Soetomo Surabaya, memberikan
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Nama : Rika Puspita Sari., SE., MA
Status : Dosen Fakultas Ekonomi dan Bisnis (FEB)

Universitas Dr. Soetomo Surabaya
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BAB 1
PENDAHULUAN

1.1. Analisis Situasi

Di Indonesia selama ini pembangunan diprioritaskan pada sektor ekonomi, sedang sektor lain
hanya bersifat menunjang dan melengkapi sektor ekonomi. Salah satu bentuk pembangunan pada
sektor ekonomi adalah munculnya toko modern (minimarket), hadimya minimarket tentunya akan
mempengaruhi toko tradisional berada di sekitarnya. Hal tersebut disebabkan sebagian besar
konsumen memilih berbelanja di minimarket. Yang menyediakan barang-barang lokal dan
menyediakan barang-barang impor dengan kualitas yang lebih terjamin karena melalui
penyeleksian terlebih dahulu secara ketat, barang yang tidak memenuhi persyaratan klasifikasi
~ akan ditolak untuk dijual. Toko modern dan toko tradisonal merupakan salah satu bentuk
wirausaha yang mendukung perekonomian di Indonesia.

Wirausaha adalah seseorang yang mampu melihat adanya peluang kemudian menciptakan sebuah
organisasi untuk memanfaatkan peluang tersebut untuk memulai suatu bisnis .yang baru. Atau
kemampuan setiap orang untuk menangkap setiap peluang usaha, dan dimanfaatkanya sebagai
lahan usaha, atau bisnis dan seluruh waktunya dicurahkan untuk menemukan peluang-peluang
bisnis (Margahana, 2019). Wirausaha itu sendiri adalah Kewirausahaan berasal dari kata “wira”
dan “usaha”. Wira berarti pejuang, pahlawan, manusia unggul, teladan, berbudi luhur, gagah
berani dan berwatak agung. Usaha adalah perbuatan amal, bekerja, dan berbuat sesuatu. Jadi
wirausaha adalah pejuang atau pahlawan yang berbuat sesuatu. Menurut Carol Noore yang dikutip
oleh Bygrave (1996:3), proses kewirausahaan diawali dengan adanya inovasi.

Toko tradisional yang sering dipasar di sebut “Toko Kelontong”. Menjadikan salah satu pilihan
bentuk unit usaha koperasi yang dikembangkan Pemkot Surabaya. Kepala Dinas Koperasi dan
Usaha Mikro Menengah Surabaya memilih unit usaha “Toko Kelontong” dikarenakan lebih dekat
dengan kebutuhan masyarakat disekitarnya, Perputaran uang pun semakin relatif cepat sehingga
bisa mendukung perekonomian di tingkat kota. Dengan perkembangan tersebut pemkot ingin
mengembangkan koperasi. Koperasi itu dengan Badan Hukum agar bisa dipakai dalam kerja sama

dengan distributor yaitu Koperasi dan Prakoperasi Toko Kelontong. Disurabaya terdapat 10 flat
terdiri dari 530 Toko Kelontong yang diwadahi dalam 7 koperasi. Toko Kelontong dan 10
Prakoperasi Toko Kelontong di tingkat kecamatan - kecamatan. Pemerintah Kota Surabaya tahun




in1  diharapkan terbentuk 31 koperasi Toko Kelontong di kecamatan. Rencana dalam
pengembangan Toko Kelontong dalam membuat aplikasi agar para pengelola koperasi bisa makin
mudah mendapatkan barang dari sumbernya (Cahyaning, Rahmadani dkk, 2019).

Masalah rata-rata yang dihadapi pelaku usaha Toko Klontong yaitu adanya persaingan dari segi
harga antara toko modern atau minimarket dengan toko klontong, inovasi, pemasaran teknologi
dan khususnya keterbatasan dalam melakukan pembukuan dan penyusuna laporan keuangan
sederhana. Universitas Dr Soetomo Surabaya memberikan pelatihan bagi para pelaku usaha Toko
Kelontong yang ada di Surabaya mengenai melakukan pembukuan sederhana dan penyusuna
laporan keuangan sederhana.

Pembukuan transaksi keuangan adalah salah satu tugas penting dalam melakukan atau mencatat
transaksi bisnis, seringkali pembukuan 1m jarang dilakukan oleh para pelaku usaha Toko kelontong
maupun para Usaha Mikro Kecil Menengah (UMKM) karena keterbatasan informasi di bidang
akuntansi. Dengan adanya pelatihan pelaporan keuangan sederhana ini kepada para pelaku usaha
Toko Kelontong ini diharapkan mampu memberikan kontribusi bagaimana menyusun pembukuan
antara pemasukan dan pengeluaran, sehingga dapat mempermudah proses pencatatan serta
penyusunan laporan keuangan sederhana.

1.2. Permasalahan Mitra
Berdasarkan analisis situasi, adapun permasalah yang dihadapi oleh pemilik usaha Toko Klontong
yang ada di Kota Surabaya yaitu :

a. Terbatasnya kemampuan dan pemahaman dari sumber daya manusia yang ada

b. Belum ada pencatatan yang cukup baik

¢. Pembuatan laporan sederhana




BAB 11
SOLUSI DAN TARGET LUARAN

2.1. Solusi

Alternatif pemecahan masalah yang ditawarkan dan yang dapat diberikan berkaitan dengan
permaslahan yang dihadapi mitra adalah dengan memberikan pembekalan berupa pengetahuan
tentang pembukuan (pencatatan sederhana) dan pembuatan laporan sederhana bagi pelaku usaha
Toko Kelontong.

2.2. Target

Target pengabdian ini adalah bapak/ibu para pemilik Toko Kelontong se Surabaya yang dikelola
oleh Dinas Pedagangan Pemerintah Kota Surabaya.

Kegiatan pengabdian masyarakat ini yang melibatkan Dosen Universitas Dr. Soetomo Surabaya,
yang diharapkan dapat menjadi salah satu penyelesaian tugas dan kewajiban dosen dalam
memenuhi Tri Dharma Perguruan Tinggi, yaitu sesuai dengan bidang ilmu yang dimiliki oleh
dosen.

Table 2.1
Rencana Target Capaian Luaran

No Jenis Luaran Indikator Capaian
Luaran Wajib

1 | Publikasi ilmiah di jurnal ber ISSN/prosiding jurnal | Submitted
nasional
2 | Publikasi pada media masa/online/repocitory PT Sudah dilaksanakan
3 | Peningkatan manajemen keuangan Toko Kelontong | Ada
(pencatatan, pembukuan dan pelaporan)
4 | Peningkatan penerapan Iptek di masyarakat | Ada
(mekanisme, IT dan manajemen)
Luaran Tambahan

1 | Publikasi di Jurnal Internasional Tidak ada

2 | Jasa, rekayasa social, metode atau system, | Ada
produk/barang

3 | Inovasi baru TTG Tidak ada

4 | Hak kekayaan intelektual (paten, paten sederhana, | Tidak ada
hak cipta, merek dagang, rahasia dagang, desain
produk industry, perlindungan varietas tanaman,
perlindungan desain, topografi sirkuit terpadu).

5 Buku ber ISBN Tidak ada




BAB III
METODE PELAKSANAAN

3.1. Tahapan Pelaksanaan
Pelaksanaan kegiatan pengabdian menggunakan metode ceramah, diskusi dan ilustrasi contoh.
Bentuk kegiatan yang dilakukan adalah dengan melakukan :

a. Pelatihan tentang materi akuntansi dasar

b. Pelatihan tentang pembukuan sederhana

c. Pelatihan tentang pelaporan keuangan sederhana.

3.2. Metode Penyelesaian
Metode penyelesaian yang akan dijalankan untuk menyelesaikan permasalahan mitra, pelaku
usaha Toko Kelontong, yang ada di kota Surabaya adalah dengan :
a. Pelatihan tentang materi akuntansi dasar
Pelatihan in1 dilakukan untuk memberikan informasi dan pengetahuan kepada pelaku usaha
Toko Kelontong tentang akuntansi dasar
b. Pelatihan tentang pembukuan sederhana
Pelatihan ini dilakukan untuk memberikan pendampingan kepada para pelaku usaha Toko
Kelontong tentang bagaimana cara membuat pembukuan sederhana
c. Pelatihan tentang pelaporan keuangan sederhana
Pelatihan ini dilakukan untuk memberikan pendampingan kepada pelaku usaha Toko
Kelontong tentang bagaimana pembuatan dan penyajian pelaporan keuangan sederhana.

3.3. Rancangan Kegiatan
Pelaksanaan kegiatan pengabdian menggunakan metode dalam bentuk ceramah dengan bantuan

power point yang berisi materi, diskusi serta latihan soal sebagai bentuk feedback dari materi yang
telah diberikan.




BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

4.1. Anggaran Biaya

Berdasarkan kegiatan pengabdian masyarakat yang bersama dengan Dinas Perdagangan Kota
Surabaya bersama para pemilik Toko Kelontong, ini menggunakan anggaran pribadi pelaksana
kegiatan, yaitu sebesar Rp1.550.000,00, dengan ringkasan sebagai berikut :

Table 4.1.
Ringkasan Anggaran Biaya Program Pengabdian Masayarakat

No Komponen Biaya yang Diusulkan (Rp) |

1 [Honorarium Rp -

2 |Peralatan Penunjang | Rp 525,000.00

3 |Beban Habis Pakai Rp 250,000.00

4 |Perjalanan Rp 150,000.00

5 [Lain-Lain Rp 625,000.00
Total Rp 1,550,000.00

4.2, Jadwal Kegiatan
Kegiatan pengabdian kepada masyarakat sebagai wujud tanggung jawab Universitas Dr Soetomo
Surabaya, sebagai Lembaga pendidikan yang dilaksanakan pada:

Hari / Tanggal . Jumat / 24 Januari 2020

Jam . 10.00 — 12.00 WIB

Tempat : Ruang rapat Dinas Perdangangan Kota Surabaya
Alamat . Jalan Tunjungan No. 1-3, Lantai 2 Surabaya

Materi : Pelatihan tentang pelaporan keuangan sederhana.

Jumlah peserta yang hadir adalah sebanyak 25 orang pelaku usaha Toko Kelontong binaan Dinas
Perdagangan Kota Surabaya. Para peserta yang hadir diminta mengisi terlebih dahulu daftar hadir
yang telah disediakan, kemudian kami membagikan kepada peserta masing-masing, berupa satu

paket seminar kit yang berisi materi dan alat tulis serta snack.




BAB YV
PELAKSANAAN

5.1. Hasil Yang Dicapai

5.1.1. Pelaksanaan Kegiatan
Pengabdian kepada masyarakat adalah suatu kegiatan yang bertujuan membantu masyarakat

tertentu dalam beberapa aktivitas. Secara umum program ini dirancang oleh Universitas Dr

Soetomo Surabaya untuk memberi kontribusi nyata bagi masyarakat, khususnya dalam

mengembangkan kesejahteraan dan kemajuan masyarakat Indonesia. Kegiatan pengabdian kepada

masyarakat merupakan salah satu bagian dari Tridharma Perguruan Tinggi yang harus dilakukan

setiap dosen.
Kegiatan pengabdian kepada masyarakat ini dilakukan pada tanggal 24 Januari 2020 di ruang rapat
Dinas Perdagangan Kota Surabaya. Adapun tahapan kegiatan pengabdian yang telah terlaksana
adalah sebagai berikut :

a. Persiapan Pengabdian

b. Pelaksanaan Pengabdian

1.

Pembukaan

Kegiatan pengabdian ini diawali dengan acara pembukaan dan sambutan dari kepala
Dinas Perdagangan Kota Surabaya. Acara di buka oleh panitia acara pada pukul 09.30
WIB Pagi. Pembukaan dan sambutan dilaksanakan selama + 15 Menit.

Penyampaian materi :

Materi yang disampaiakan kepada peserta palaku usaha Toko Kelontong yaitu tentang
pembukuan dan pembuatan laporan keuangan sederhana.

[lustrasi Contoh soal

Setelah materi disampaikan, kemudian diberikan ilustrasi contoh soal kepada peserta, '
guna mendukung mater yang telah disampaikan sebelumnya.

Diskusi/Tanya Jawab

Setelah ilustrasu contoh soal telah diberika, barulah peserra diberikan kesempatan

untuk menyampaikan pertanyaan.




Kelontong.

berikut;

¢. Penutup dan Evaluasi Kegiatan
Kegiatan pengabdian ditutup dengan foto bersama dengan para peserta pelaku usaha Toko

5.1.2. Jadwal Pelaksanaan
Adapun sususnan acara pelaksanaan kegiatan pengabdian kepada masyarakat ini adalah sebagai

Tabel 5.1
Jadwal Kegiatan

Hari / Tanggal Pukul Acara Penanggung Jawab Lokasi

Jum'at / 24 Januari 2020 09.00-
Jum'at / 24 Januari 2020 09.30-
Jum'at / 24 Januari 2020 09.45-
Jum'at / 24 Januari 2020 10.00-
Jum'at / 24 Januari 2020 11.00-
Jum'at / 24 Januari 2020 11.30-
Jum'at / 24 Januari 2020 11.50-

09.30 Registrasi Peserta  Panitia

09.45 Pembukaan Dinas Perdagangan Kota Surabaya Ruang Rapat
10.00 Sambutan Kepala Dinas Perdagangan Kota Surabaya Dinas
11.00 Pemaparan Materi  Narasumber (Dosen Universitas Dr Soetomo Surabaya) Perdagangan
11.30 llustrasi Contoh Soal Narasumber (Dosen Universitas Dr Soetomo Surabaya) Kota
11.50 Sesi Diskusi Narasumber (Dosen Universitas Dr Soetomo Surabaya) ~ Surabaya
12.00 Penutupan Panitia

Pada pelaksanaan pengabdian masyarakat ini, narasumber (dosen Universitas Dr Soetomo
Surabaya) menyampaikan materi pelaporan keuangan sederhana selama 60 menit, dilanjut dengan
ilustrasi contoh soal dan sesi tanya jawab di akhir sesi. Selama pemaparan berlangsung, peserta
nampak antusias dengan langsung mengajukan pertanyaan, dan terdapat beberapa peserta pula
yang berminat untuk belajar lebih lanjut mengenai pelaporan keuangan sederhana.

5.1.3. Penyelesaian Permasalahan
Sebagai ukuran keberhasilan dari hasil pengabdian masyarakat ini, adapun bentuk penyelesaian
permasalahan adalah dengan meningkﬁmya pengetahuan dan pemahaman sumber daya manusia

yaitu para pelaku usaha Toko Kelontong di Surabaya akan apa itu akuntansi dasar, bagaimana

membuat pembukuan/pencatatan sederhana dan bagaimana pembuatan/penyusunan pelaporan

keuangan sederhana.




5.2. Luaran Yang Dicapai
~ Adapun luaran yang dicapai dari kegiatan pengabdian masyarakat adalah sebagai berikut :
| 1. Sumber daya manusia (pelaku usaha Toko Kelontong) yang terampil dalam melakukan
pembukuan secara sederhana
2. Sumber daya manusia (pelaku usaha Toko Kelontong) yang terampil dalam melakukan dan

menyiapkan pelaporan keuangan secara sederhana.




BAB V1
PENUTUP

1.1.Kesimpulan

Beberapa hal yang dapat disimpulkﬁn dalam pelaksanaan pengabdian masyarakat pada
pelatihan dan pendampingan pada pelaku usaha Toko Kelontong yang ada di Surabaya adalah
sebagai berikut :

I. Pelaksanaan pelatihan dan pendampingan kepada pelaku usaha Toko Kelontong ini
diharapkan dapat memberikan solusi yang baik.

2. Tercapainya keinginan para pelaku usaha Toko Kelontong untuk memperbaiki manajemen
keuangan dengan baik dan benar melalui kerjasama dosen Universitas Dr. Soetomo Surabaya
sebagai suatu bentuk pengabdian masyarakat dosen dalam memenuhi tugas dan kewajiban Tri
Dharma Perguruan Tinggi.

3. Kegitan pengabdian masyarakat ini dapat menghasilkan luaran apa yang diharapakan oleh
pelaku usaha Toko Kelontong yaitu :

a. Sumber daya manusia (pelaku usaha Toko Kelontong) yang terampil dalam melakukan
pembukuan secara sederhana
b. Sumber daya manusia (pelaku usaha Toko Kelontong) yang terampil dalam melakukan

dan menyiapkan pelaporan keuangan secara sederhana.

1.2.Saran-Saran
Adapun saran yang bisa diberikan adalah :
a. Kegiatan pengabdian seperti ini diharapkan dapat dilakukan secara rutin kepada pelaku
bisnis Toko Kelontong guna untuk meningkatkan pengetahuan dan pemahaman akan
akuntansi, pembukuan sederhana dan pelaporan sederhana.
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Lampiran 1

Surat Undangan Permohonan Nara Sumber




PEMERINTAH KOTA SURABAYA
DINAS PERDAGANGAN

JI. Tunjungan No. 1-3 (Lantai 2) Surabaya 60275
Telp. (031) 99242422 Fax. (031) 99242422

Surabaya, 23 Januari 2020

Kepada
Nomor :005/02105/436.7.21/2020 Yth. Rika Puspita Sari, SE, MA, CPA
Sifat . Penting di -
Lampiran : - Surabaya

Hal - Permohonan Narasumber

Sebagaimana upaya dalam melaksanakan pembinaan bagi para Toko

Kelontong, dengan ini kami mohon Saudara untuk dapatnya menjadi narasumber yang
akan diselenggarakan pada :

Hari/Tanggal : Jum'at /24 Januari 2020

Pukul : 10:00 - 12:00 WIB

Tempat : Ruang Rapat Dinas Perdagangan Kota Surabaya
Alamat : Jalan Tunjungan No. 1-3 Lantai 2 Surabaya
Acara . Pembinaan Toko Kelontong

Materi : Pelaporan Keuangan Sederhana

Pimpinan Rapat: Kepala Dinas Perdagangan

Demikian atas perhatian dan kehadiran Saudara disampaikan terima kasih.

KEPALA DINAS,

Dra. Wiwiek Widayati -

Pembina Utama Muda
NIP 196705161993022001

Website . www.surabaya.go.id Email : dinasperdagangan@surabaya.go.id




Lampiran 2

Justifikasi Anggaran




Honorarium
No| Material Justifikasi Pemakaian Kuantitas | Harga Satuan (Rp) Total
Honorarium |Honorarium Pemateri 0| Rp - Rp -
Sub Total Rp -
Peralatan Penunjang
No| Material Justifikasi Pemakaian Kuantitas | Harga Satuan (Rp) Total
Materi Fotokopi Materi Pelaporan Keuangan Sederhana 25| Rp 21,000.00 | Rp 525,000.00
Sub Total Rp 525,000.00
Beban Habis Pakai
No| Material Justifikasi Pemakaian Kuantitas | Harga Satuan (Rp) Total
Alat Tulis Bulpoin 25| Rp 3,000.00 | Rp  75,000.00
Noted 25| Rp 5,000.00 | Rp 125,000.00
Map 25| Rp 2,000.00 | Rp  50,000.00
Sub Total Rp 250,000.00
|
! Perjalanan
No| Material Justifikasi Pemakaian Kuantitas | Harga Satuan (Rp) Total
Perjalanan |Biaya Transport (Pulang Pergi) 2| Rp 75,000.00 | Rp 150,000.00
Sub Total Rp 150,000.00
Fin-Lain
No| Material Justifikasi Pemakaian Kuantitas | Harga Satuan (Rp) Total
Snack Kue & Air Mineral 25| Rp 25,000.00 | Rp 625,000.00
Sub Total Rp 625,000.00
Total Rp 1,550,000.00




Lampiran 3

Materi Pelatihan




* PEMERINTAH KOTA SURABAYA

DINAS PERDAGANGAN

. Tunjungan No. 1-3 {Lantai 2) Surabaya 80275
Teip. (031) 99242422 Fax. (031} 99242422
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 Pelaporan Keuangan




'ran"s:ék#i’P?fru'sa'haan Dagang

Bukti Transaksi

- Syarat Pembayaran, Syarat
Penyerahan, dan Diskon/Rabat
pada Perusahaan Dagang

- Transaksi Perusahaan Dagang

Persediaan Barang Dagang

.
R

PT TRISAFIR JAKARTA :
b Pl Sats 13 s Rt s okt Mt Moy~

Pt o 805 R 27 000 000,00
Diwrang nota edt Ne e Bp SO00D0C00

Fp 22 00G 206.00
Potongan harga 7% Rp  8AC00600 -
Ry 21 540 00,00

Bana, J& Ohwobe 2017
Eatag Leaargan

iparers, 36




Jurnal Khusus
1. Pengertian Jurnal Khusus

Jurnal khusus adalah jurnal yang
dikelompokkan sesuai dengan jenis
transaksinya

2. Manfaat Jurnal Khusus

. Memungkinkan pembagian pekerjaan (spesialisasi)

. Memudahkan posting ke akun buku besar

. Memungkinkan pengendalian internal yang lebih baik
. Menghemat biaya

3. Pengelompokan Transaksr pada Jumal Khusus

Pembelian barang dagang dan barang
lainnya secara kredit dicatat pada satu

- jurnal khusus, yaitu jurnal pembelian.

Pengeluaran uang untuk keperluan
berbagai kegiatan perusahaan dicatat
pada satu jurnal khusus, yaitu jurnal

~ pengeluaran kas. |

) Penjualan barang dagang secara kredit
dicatat pada suatu jurnal khusus, yaitu |
jurnal penjualan.

4) Penerimaan uang tunai perusahaan |

- dicatat pada suatu jurnal khusus, yaitu
jurnal penerimaan kas




A. Buku Besar Pembantu
1. Bentuk Buku Besar Pembantu

Buku besar pembantu dapat
berbentuk skontro dan stafel.

2. Fungsi Buku Besar Pembantu

Tujuan buku besar pembantu adalah
untuk memberi keterangan atau

memberi rincian mengenai jenis aset |
atau kewajiban.

RN

B. Buku Besar Utama

B L L P
r

Buku besar utama (general ledger) adalah
kumpulan akun yang saling berhubungan
dan merupakan satu kesatuan, yang
digunakan perusahaan dalam menyusun
laporan keuangan.

(6 mencatat siat dan seisih debet dan krodt.
mmmmmmmm {7} mencatat saido akhir
{4) mencatat akun yang didebet




Neraca Saldo

Neraca saldo adalah daftar yang memuat saldo
dari akun-akun yang terdapat dalam buku besar.
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rnal Penyesualan Persedlaan
ang Dagang dengan Pendekatan
itisar Laba-Rugi

; 2. Jurnal Penyesuaian Persediaan
Barang Dagang dengan Pendekatan
Harga Pokok Penjualan

3. Jurnal Penyesuaian
Persediaan Barang Dagang
untuk Sistem Perpetual

4. Jurnal Penyesuaian
untuk Transaksi Lainnya




Ikhtisar Laba-Rugi
Single Step

11
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Harga - ! ¥ ik Lapuraﬂ :_ | | e : ; a .. : Neraca
Pokok B Perubahan B Neraca ;| el o Saldo B Jurnal
Penjualan = Wadal - e ~ Penutup Setelah §8 Pembalik




Syarat Pembayaran (Credit Term)

Sy&rat kapan pembayaran barang ||  Jika pembeli diperbolehkan
 dagangan dilakukan disebut  §| membayar dalam jangka waktu
syarat pembayaran. || tertentu, hal ini disebut sebagai

Jika tagilxan
dibayar dglam |
hafi

JikaNagihan
DAK\dibayar
dalam 1'9 hari

Bayar $1,470 (kurang
Y0 sebagai diskon
kas)

Bayar $1.500 (tidak
dapat diskon)
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FOB Shipping Point

Pembeli membayar biaya angkut dan
mendebit Persediaan Barang

FOB Destination |
|

Penjual membayar biaya
angkut and mendebit Biaya
Angkut Penjualan

Kepemilikan berpindah ke
pembeli saat pengangkutan
meninggalkan gudang penjual
(shipping point).




llustrasi Akuntansi untuk Bisnis
Perdagangan
P ; Scuiiy CnEpﬂn_}: (Pf:n-jual} . % i -
Piutang Dagang—Burton Co. 7,500
Penjualan 7,500
HPP 4,500
Persediaan Barang Dagangan 4,500 |
g Burton Com panwy (Pembeli) B = =
Persediaan Barang Dagangan. 7,500 |
Utang Dagang—Scully Co. 7,500 |
| Juli. Scully Company menjual barang dagangan
dengan kredit kepada Burton Co.. $7.500. FOB
shipping point. n/45. Harga pokok penjualan $4.500.
llustrasi Akuntansi untuk Bisnis
Perdagangan
E ; 5 _Scull;(_“_:fom p;ny (P:n ] ual)_ o
Tidak ada jurnal. &
i
|
] : ! S Bur;:ﬂn Cu-l-npany_(Pem b-eli) 2 : 5 i
Persediaan Barang Dagangan 150 |
Kas 150
2 Jult, Burton Company membayar biava transportasi
5150 untuk pembelian 1 Juli dari Scully Company.




llustrasi Akuntansi untuk Bisnis |

Perdagangan

Scuﬁ} Cnmﬁ_any (PE;I-jIIHI_)

Piutang Dagang—Burton Co. 5,000 |
Penjualan 5.000 |
HPP 3,500 |
Persediaan Barang Dagangan 3,500 |
- 5 " Burton Company (Pembeli) 22 g |
Persediaan Barang Dagangan. 5,000
Utang Dagang—Scully Co. 5,000
5 Juli. Scully Company menjual barang dagangan
dengan kredit kepada Burton Co., $5.000, FOB
destination, n/30. Harga pokok penjualan $3.500.
Hustrasi Akuntansi untuk Bisnis |
Perdagangan

S;;Ily Com pa'n_y-(Penjual) |

Beban Angkut Penjualan 250
Kas 250

Burton Company (Pembeli)

Tidak ada jurnal. |

7 Juli. Scully Company membayar biava
transportasi $250 untuk pengiriman barang vang
dijual kepada Burton Company tanggal 5 Juli.




llustrasi Akuntansi untuk Bisnis

Perdagangan

T e - s 8 SR e g ey _—

Scully (_I_om];ﬂn}f (Penjual) j |
Retur Penjualan dan Allowance 1,000 |
Piutang Dagang—Burton Co. 1,000

Persediaan Barang Dagangan 700
HPP 700

-Bur.tnn Company _(Pem beli'}-
Utang Dagang—Scully Co. 1,000
Persediaan Barang Dagangan 1,000

|5 Juli. Scully Company mengirimkan Burton Com pany kredit
memo untuk 51,000 barang dagangan yang dikembalikan atas
pembelian kredit 5 Juli. Harga Pokok Penjualan $700.

llustrasi Akuntansi untuk Bisnis
Perdagangan

S rmy - i

S(-:-ully Com pany (Penj u-al)

Kas | 4,000
Prutang Dagang—Burton Co. 4,000

Burton Company (Pembeli)
Utang Dagang—Scully Co. 4,000
Kas 4,000

15 Juli. Scully Company menerima pembayaran
dart Burton Company untuk pembelian 5 Juli.




Hustrasi Akuntansi untuk Bisnis

Perdagangan
Scully Company (Penjual)
Prutang Dagang—Burton Co. 12,000
Penjualan 12,000
Piutang Dagang—Burton Co. 500
Kas 500
HPP 7,200
Persediaan Barang Dagangan 7,200
Burton Company (Pembeli)
Persediaan Barang Dagangan 12,500
Utang Dagang—Scully Co. 12,500

I8 Juli. Scully Company menjual barang dengan kredit kepada
Burton Company, S12.,000. FOB shipping point, 2/10, n/eom.

Scully membayar dimuka biaya transportasi $500, vang |

ditambahkan ke faktur. Harga pokok penjualan $7,200. ;;

[lustrasi Akuntansi untuk Bisnis 1
Perdagangan i

Scully Company (P_;;jual)

Kas | 12,260
Diskon Penjualan 240
Piutang Dagang—Burton Co. 12,500

Burton Company (Pembeli) |

Utang Dagang—Scully Co. 12,500 |
Persediaan Barang Dagangan 240
Kas 12,260 i

28 Juli. Scully Company menerima pembayaran
dari Burton Company untuk pembelian 18 Juli.
dikurang diskon (2% x $12.000).




*tode Periodik dan Perpetual pada penentuan Harga Pokok Penjualan

Metode Periodik

* Metode penentuan harga pokok penjualan (cost of
merchandise sold) dan jumlah barang dagangan di tangan.

* Dengan metode ini, catatan persediaan tidak
menunjukkan jumlah yang tersedia untuk dijual atau
jumlah yang dijual selama periode berjalan.

Metode Perpetual

* Dengan metode ini, setiap pembelian dan penjualan
barang dagangan dicatat dalam akun persediaan
(inventory) dan harga pokok penjualan.

* Jumlah yang tersedia untuk dijual dan jumlah vang dijual
secara terus-menerus diungkapkan dalam catatan

persediaan.




Harga Pokok Penjualan/HPP (Cost of
Merchandise Sold)

Persediaan Barang Dagangan, 1/1/07 $ 59,700
Pembelian $521.980
Dikurang: Retur Pembelian
dan allowance $9.100

Diskon Pembelian s 11,625
Pembelian Bersih $510,355
Ditambah Beban Angkut Pembelian 17,400

Harga Pokok Pembelian 27155
Barang Tersedia untuk Dijual $587,455
Dikurang: Persediaan Barang, 31/12/07 62,150
Harga Pokok Penjualan $525,305
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Lampiran 4

Dokumentasi Kegiatan




Shot on Y921

Vivo Al camera

Shot on Y21

Vivo Al camera
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